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pierwsza liga

|prezentacje

� Jeste�cie jednym z najwiêkszych dys-
trybutorów surowców chemicznych dla
przemys³u w Polsce. Jak wygl¹da
wasza oferta skierowana do bran¿y
spo¿ywczej?
Istotnie, Brenntag to jeden z czo³owych

�wiatowych dystrybutorów surowców che-
micznych i mo¿emy �mia³o powiedzieæ, ¿e
w Polsce na tym polu równie¿ odgrywamy
g³ówn¹ rolê. Dodatki i surowce dla prze-
mys³u spo¿ywczego to dzia³, który jest bar-
dzo dobrze rozwiniêty. Klienci mog¹ zna-
le�æ u nas praktycznie wszystkie sk³adniki
potrzebne do przetworzenia ¿ywno�ci i pro-
wadzenia produkcji, tzn. typowe dodatki i
�rodki pomocnicze � oczywi�cie poza su-
rowcami typowo rolniczymi.

� Co stanowi wasz¹ si³ê, tj. gdzie tkwi
przewaga Brenntaga nad konku-
rencj¹?
Przede wszystkim nasz¹ si³¹ s¹ ludzie.

Personel firmy posiada wysokie kwalifika-
cje i do�wiadczenie, co stawia bardzo wy-
sok¹ poprzeczkê dla naszej konkurencji.
Poza tym, ¿e zapewniamy naszym odbior-
com najwy¿szy poziom obs³ugi w zakresie
dystrybucji towarów, to jeste�my tak¿e bar-
dzo aktywni w zakresie pomocy technolo-
gicznej. Nasze do�wiadczenie i fachowa
wiedza pozwalaj¹ na rozwi¹zywanie wielu
indywidualnych zagadnieñ, z jakimi spoty-
kaj¹ siê klienci, którzy z pe³nym zaufaniem
korzystaj¹ z oferty Brenntaga.

Ponadto dziêki inwestycjom, jakie by³y
i s¹ prowadzone, mamy zdecydowanie naj-
lepiej rozwiniêt¹ sieæ sprzeda¿y w Polsce,
pokrywaj¹c¹ swoim zasiêgiem ca³y kraj, oraz
infrastrukturê, zapewniaj¹c naszym klien-
tom szybki dostêp do produktów.

� W jaki sposób gwarantujecie sta³¹
jako�æ produktów i us³ug?
Najwa¿niejsza jest wspó³praca z naj-

wiêkszymi producentami dodatków do ¿yw-
no�ci zarówno tych specjalistycznych jak i
standardowych. Krótko mówi¹c � zdecy-
dowanie pierwsza liga. Daje to pewno�æ, ¿e
produkty, jakie oferujemy, zapewniaj¹ wy-
sok¹ jako�æ i pe³ne bezpieczeñstwo naszym
klientom i konsumentom ¿ywno�ci.

Po drugie polityka jako�ci i �cis³e pro-
cedury jej zapewnienia sprawiaj¹, ¿e wszel-
kie czynno�ci zwi¹zane z dzia³alno�ci¹ dys-
trybucyjn¹ nie budz¹ zastrze¿eñ naszych
odbiorców. Pracownicy Brenntaga odby-
waj¹ okresowe szkolenia podnosz¹ce jako�æ
pracy oraz �wiadomo�æ tego, z czym wi¹¿e
siê dzi� zapewnienie jako�ci. We wszyst-
kich aspektach dok³adamy wszelkich sta-
rañ, aby stosowaæ najwy¿sze standardy za-
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pewnienia jako�ci i ci¹gle je udoskonalaæ
dla satysfakcji naszych klientów.

� Czy w waszej ofercie klient znajdzie
równie¿ produkty niestandardowe,
specjalne?
Nasza oferta obejmuje zarówno produk-

ty standardowe jak i specjalistyczne dodat-
ki, czêsto stosowane w sposób bardzo uni-
kalny. Trudno jest wymieniæ konkretn¹ gru-
pê z uwagi na ró¿norodno�æ naszej oferty,
ale mo¿na stwierdziæ, ¿e trudno jest dzisiaj
znale�æ na rynku wyrób spo¿ywczy, w któ-
rym brakowa³oby naszego udzia³u. Jestem
przekonany, i¿ nasi klienci doskonale
wiedz¹, co oferujemy, tym niemniej zapra-
szam do rozmów z przedstawicielami han-
dlowymi w celu omówienia szczegó³ów
i serdecznie zapraszam do wspó³pracy.
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